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Vorbemerkung 

Aufbauend auf den in den Klassen 5 und 6 erworbenen Basiskenntnissen und 

Grundfähigkeiten können nun zwei Unterrichtsreihen innerhalb des Lernzielbe-

reiches „Appellieren“ behandelt werden: 

a) Jemanden zu einer Verhaltensänderung bewegen 

b)  Werben für einen Gegenstand 

Die beiden Reihen sind, obwohl sie die gemeinsame Basis haben, nämlich 

Handlungs- oder Denkweisen zu beeinflussen, in ihren Schwerpunktsetzungen 

doch recht unterschiedlich. 

Die Unterrichtsreihe „Jemanden zu einer Verhaltensänderung bewegen“ hat 

zum Ziel, unmittelbare Einflussnahmen auf Handlungsweisen (hier vorerst aus 

dem konkreteren, persönlich stark tangierenden Umfeld ausgewählt) zum Ge-

genstand kritischer Untersuchung zu machen. 

Die Unterrichtsreihe „Werben für einen Gegenstand“ soll letztlich dazu füh-

ren, Werbung (wie z.B. Konsumentenwerbung, Werbung für eine politische Par-

tei) zu reflektieren, zu verstehen. 

In beiden Unterrichtsreihen sollen natürlich Situationen bereitgestellt werden, 

die es dem Schüler ermöglichen, über das Herstellen eigener Texte „aktiv“ zu 

werden. 

Für die Entscheidung, die Reihe „Werben für einen Gegenstand“ in Klasse 7 

durchzuführen und die zweite erst in Klasse 8 folgen zu lassen, gibt es eine 

plausible Begründung: Wesentliche Elemente der Werbung werden bei der be-

wussten Einflussnahme auf Handlungs- und Denkweisen des Adressaten ver-

wendet, so dass diese vorangestellte Reihe quasi die Funktion einer weiteren 

Vorbereitung auf die Reihe in Klasse 8 erhält.   


